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ECOVATIO

Solar. Los beneficios
de una energía sin límites

IMPACTO. La irrupción de la tecnología renovable revolucionó el abastecimiento energético, 
desde el campo hasta las residencias, los comercios y las grandes industrias. PÁGINA 10

HITO. Ecovatio montó un parque 
solar fotovoltaico de avanzada 

en el primer centro logístico del 
país abastecido completamente 

por energía renovable.

CALIDAD. El parque solar 
cuenta con una ingeniería 
de diseño de alto nivel, con 
inversores/cargadores de última 
tecnología europea.



Grandes consumidores de energía

Horizonte. Las empresas que tengan 
más de 300 kW contratados deberán 
tener un 20% de energías renovables

TECNOLOGÍA. Así lo determina el Régimen de Fomento Nacional para el Uso de Fuentes Renovables, 
que busca incentivar la inversión en la generación energética a partir de fuentes limpias.

ESPECIALISTA. Cesar Paris, director de Operaciones de Ecovatio.

A partir del 1° de enero de 2025, to-
das las empresas, las industrias y los 
comercios de Argentina que tengan 
una potencia contratada igual o ma-
yor a 300 kW deberán cumplir con la 
exigencia de que, al menos, el 20% de 
su energía provenga de fuentes reno-
vables. Esta obligación forma parte del 
Régimen de Fomento Nacional para el 
Uso de Fuentes Renovables, estableci-
do por la ley nacional 26.190 y amplia-
do por la 27.191.

El objetivo de esta normativa es fo-
mentar la inversión en la generación 
energética eléctrica, a partir de fuentes 
renovables propias o comprando en 

el mercado a término a empresas que 
tengan este tipo de tecnología.

El Régimen busca aumentar la par-
ticipación de opciones limpias en la 
matriz energética nacional y cumplir 
con los compromisos de descarboni-
zación establecidos en el Acuerdo de 
París (2016). Las grandes compañías 
deberán contribuir al logro de estos 
objetivos, ayudando a reducir la de-
pendencia de fuentes fósiles.

Cambio de paradigma
En cuanto a la demanda energética 
actual, un informe de la Secretaría de 
Energía destacó que el consumo del 
sector industrial y comercial mayor a 
300 kW ha disminuido en un 5,1% en 
comparación con el año anterior. 

A nivel nacional, el 37,9% de la ener-
gía generada proviene de fuentes re-
novables, lo que representa un avan-
ce hacia la meta de llegar al 20% en el 
consumo de las grandes empresas pa-
ra diciembre de 2025.

El Artículo 9° de la ley 27.191 estable-
ce que los Grandes Usuarios del Mer-
cado Eléctrico Mayorista (MEM) y las 
Grandes Demandas que sean clientes 
de los Prestadores del Servicio Público 
de Distribución o de los Agentes Dis-
tribuidores, con demandas de poten-
cia de 300 kW o más, deberán cumplir 
de manera efectiva e individual con los 
objetivos establecidos.
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Una solución para el Usuario 
Disperso Remoto

El pasado 15 de marzo, la Secreta-
ría de Biocombustibles y Energías 
Renovables, dependiente del Minis-
terio de Servicios Públicos de Cór-
doba, emitió la resolución 4/23 so-
bre la definición de Usuario Disper-
so Remoto (UDiR). Todo en el marco 
de la ley provincial 8.837 y la nacio-
nal 24.065, que regulan la energía 
eléctrica y sus modalidades.

Cabe mencionar que la provincia 
tiene altos índices de electrificación, 
garantizados por la Empresa Provin-
cial de Energía de Córdoba (Epec) y 
las 204 cooperativas eléctricas que 
operan en el territorio. Sin embargo, 
existen aún algunas regiones vincu-
ladas con la ruralidad que no tienen 
acceso a las redes públicas y donde 
sus habitantes, en general, se desa-
rrollan con empleos de arraigo, aso-

ciados a la producción de alimentos, 
actividad agrícola-ganadera y eco-
nomías regionales de baja.

La nueva resolución tiene como 
objetivo promover el uso de energías 
renovables en áreas rurales aisladas, 
mejorando así la calidad de vida en 
estas regiones, mitigando la migra-
ción hacia zonas urbanas y contribu-
yendo al cumplimiento de los Obje-
tivos de Desarrollo Sostenible (ODS).

Córdoba tiene vectores que ayudan 
mucho a la implementación de este 
tipo de soluciones, ya que tiene expe-
riencia en la implementación de siste-
mas de energía renovable en edificios 
públicos rurales y, además, se han lle-
vado a cabo programas de abasteci-
miento eléctrico remoto, aunque con 
desafíos en el mantenimiento y repo-
sición de componentes.

La norma establece varios puntos.
• Dejar sin efecto la Resolución N° 

1/2023. 
• Aprobar nuevas definiciones téc-

nicas y administrativas para recono-
cer a los Usuarios Dispersos Remo-
tos (aquellos sin acceso a redes de 
distribución eléctrica tradicional) 
como usuarios de servicio público. 

• Determinar lineamientos para 
garantizar la sostenibilidad técnica, 
el mantenimiento y la disposición fi-
nal de componentes.

• Promocionar las soluciones ba-
sadas en renovables, para reducir 
emisiones y mejorar la eficiencia 
energética.

Esta resolución refuerza la posi-
ción de Córdoba como líder en la 
transición energética, priorizando 
el desarrollo rural mediante el acce-

so equitativo a energía renovable y el 
compromiso con un sistema soste-
nible, competitivo y descentralizado.

Definiciones técnicas y 
administrativas
La norma define a los UDiR como 
aquellas personas físicas o jurídi-
cas que reciben energía eléctrica de 
fuentes renovables aisladas porque 
no tienen acceso a redes tradiciona-
les ni es viable construirlas. 

Deben cumplir con factibilidad 
técnica y normativas específicas pa-
ra ser reconocidos como tal e insta-
lar equipamiento que cumpla con 
las normativas y con las condicio-
nes técnicas, de calidad de abasteci-
miento y de seguridad establecidas.

Las empresas con contratos de 
concesión de distribución eléctrica 
tradicional también serán responsa-
bles del mantenimiento o la instala-
ción y el mantenimiento de los sis-
temas remotos para UDiR. Si la pres-
tadora no puede atenderlo, el Ente 
Regulador de Servicios Públicos (Er-
sep) y la Secretaría de Biocombusti-
bles gestionarán alternativas.

Aspectos técnicos
Hay varios aspectos técnicos a tener 
presentes en este tipo de usuarios.

• Parámetro de dispersión: de-
termina la distancia mínima des-
de el UDiR hasta una red eléctrica 
para evaluar la viabilidad técnica y 
económica de usar sistemas reno-
vables.

• Equipos de generación: siste-
mas renovables diseñados para ga-
rantizar una calidad del servicio si-
milar al de redes tradicionales. 

• Usuario Residencial: basado 
en potencia de generación y sumi-
nistro.

• Usuario Comercial/Produc-
tivo: cinco subcategorías según po-
tencia instalada, considerando des-
de pequeños emprendimientos has-
ta mayores demandas.

• Zona de prestación: áreas don-
de los usuarios pueden acceder a 
energía renovable por no estar co-
nectados a la red tradicional.

• Registros: oficiales de UDiR y 
de Prestadoras de Servicio, accesi-
bles en línea, que incluirán caracte-
rísticas técnicas de cada sistema.

• Titularidad de equipos: de-
be ser acreditada por los usuarios y 
puede ser directa (compra) o indi-
recta (comodato), en cuyo caso los 
costos se amortizan mediante tari-
fas.

• Tarifas: serán reguladas por el 
Ersep e incluyen el componente 
de mantenimiento y reposición de 
equipos, y el de amortización de in-
versión, en caso de aplicar.

• Procedimiento para recono-
cimiento: consiste en contactar a 
la prestadora o al proveedor para 
elaborar un proyecto técnico; obte-
ner aprobación del proyecto; firmar 
contrato y construir el sistema; re-
gistrar el UDiR en el sistema oficial; 
e iniciar la facturación según la ca-
tegoría.

• Mediciones periódicas: garan-
tizan el correcto funcionamiento.

• Mantenimiento: incluye la dis-
posición final de componentes re-
emplazados y puede requerir cortes 
programados del servicio.

• Responsabilidades: el UDiR es 
responsable del uso adecuado de 
los equipos y debe reportar fallas, 
mientras que la prestadora garanti-
za la calidad del servicio, pero no se 
responsabiliza por uso indebido o 
componentes fuera de norma.DESARROLLO. Ecovatio desarrolló la primer microred aislada de Latinoamérica para el paraje Las Margaritas del Rio Yuspe.



Ciclo de capacitaciones 2024

Capacitaciones. 
Sexto conversatorio 

sobre el nuevo 
escenario energético

ENCUENTRO. Unos 40 empresarios participaron de la iniciativa propuesta 
por Ecovatio, con el auspicio de La Voz, Huawei y Banco Macro.
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En el marco del ciclo de capaci-
taciones que organizó Ecovatio du-
rante 2024, con el auspicio de La 
Voz, Huawei y Banco Macro, se de-
sarrolló el sexto conversatorio so-
bre el nuevo escenario energético, 
la novedosa economía alrededor de 
esta temática y el rol de las energías 
renovables en ese contexto.

La cita fue el martes 26 de no-
viembre en el restaurante Stan-

dar69, donde se reunieron unos 
40 empresarios fuertemente re-
presentativos de distintos sectores 
económicos, cámaras empresaria-
les, autoridades provinciales y ex-
pertos en la materia.

Esta comunidad dialogó sobre 
los desafíos energéticos y las opor-
tunidades del escenario actual, al 
tiempo que discutió sobre cómo 
agregar valor, educar, motivar e in-

centivar en el camino de la nueva 
economía.

El ciclo de capacitaciones 2024 
propició espacios clave para fo-
mentar la colaboración y la explo-
ración de nuevas soluciones inno-
vadoras que impulsen la transición 
energética hacia un futuro cada vez 
más demandante de energía, pero a 
su vez con responsabilidad por un 
mundo más sostenible.

PARTICIPANTES. Marcos Barembaum, Camarco; Cesar Paris, Evovatio; Carlos Villar, Hins; Antonio Heinz, Nuevocentro 
Shopping; Luis Klinger, Biofarma; Claudio Puertolas, Epec; y Guillermo Paschini, Pretensa.

ASISTENTES. Tomas Piantoni, Montich; Hugo Teyssedou, CEMDO; Alejandro 
Sánchez, Indusparquet; Francisco Vaccaro y Federico Prandi, Grupo Serin.

REUNIÓN. Antonio Heinz, Nuevocentro Shopping; Norman Schramm, Grandiet; 
Claudio Puertolas, Epec; Guillermo Paschini, Pretensa; Esteban Laguinge, Token; 
y Sergio Mansur, secretario de Biocombustibles y Energías Renovables.

EVENTO. Guillermo Laguinge, Fundación Mesa de Enlace; Juan Manuel Moroni y 
Ernesto Borrageros, Municipalidad de Bell Ville; y Diego Las Heras, La Voz.

ENCUENTRO. Conversatorio de energía a pleno, en Standar69 de Punto W.

SECTOR. El autopartismo presente con representantes de Petrak,  Denso y Montich.

ORGANIZADOR. Andres Oberti, 
presidente de Ecovatio.

PRESENCIA. Gabriel de Rademaker 
y Guillermo Laguinge, Fundación 
Mesa de Enlace.

EXPERIENCIA. Daniel Alonso, La 
Voz, y Ariel Roldan, Denso.

Charla. Claudio Puertolas, Epec; 
Guillermo Paschini, Pretensa; y 
Esteban Laguinge, Token.
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Índice de precios de la energía

Estadísticas. 
Un índice que compara 
los precios de la energía

ANÁLISIS. El parámetro es desarrollado por la Unión Industrial de 
Córdoba, con información de una empresa estándar en diferentes 
locaciones del país.

La industria cordobesa sabe que 
el precio de la energía está directa-
mente relacionado con la susten-
tabilidad y con la competitividad 
de sus empresas. Por eso, desde la 
Unión Industrial de Córdoba desa-
rrollaron un método de compara-
ción en base a la facturación de una 
compañía estándar ubicada en di-
ferentes emplazamientos del país, 
con el mismo consumo de energía 
e igual requerimiento de demanda.

El ingeniero Luis Villagra, inte-

grante del departamento de Energía 
de la UIC, explica que, como las in-
dustrias que compiten con las cor-
dobesas son de Buenos Aires y de 
Santa Fe, trimestralmente publican 
los índices de precios en baja ten-
sión con demandas menores a 300 
kW de Epec, Edenor, Edesur y EPE. 

El análisis se hace comparando 
los índices de precios medios pon-
derados, denominados “monómi-
cos”, en $/kWh. Estos incluyen los 
costos de la energía, la demanda y el 

transporte de cada distribuidora, así 
como los cargos (tasas, OIM en Cór-
doba, ABL en Buenos Aires, FODEP, 
etcétera) y el IVA. 

En el último año, se han obser-
vado elevados aumentos del precio 
de la energía como consecuencia 
directa del retiro de los subsidios. 
A pesar de ello, siguen existiendo 
grandes diferencias entre los costos 
que paga un industrial en Buenos 
Aires con respecto a uno de Córdo-
ba.

Monómicos sin cargos ni IVA (en $/kWh)

FUENTE: UIC.

Precio monómico de la energía pagada por la industria, en baja tensión y 
menos de 300 kW, para el mes de noviembre de 2024, sin incluir cargos, im-
puestos provinciales, tasas municipales ni IVA.
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Monómicos con cargos e IVA (en $/kWh)

FUENTE: UIC.

Precio monómico de la energía pagada por la industria, en baja tensión y 
menos de 300 kW, para el mes de noviembre de 2024, incluyendo cargos, 
impuestos provinciales, tasas municipales e IVA.
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224.9956 212.9611
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Total factura a pagar en noviembre de 2024 (en $)

FUENTE: UIC.

Comparación entre el monto de factura total pagado en noviembre de 2024 
por una empresa estándar ubicada en Córdoba, Santa Fe y Buenos Aires (Ba-
se de consumo: 14.200 kWh por mes).

4,291,873.32

EPEC

3,194,937.52

EPE Sta. Fe

3,024,047.62

EDENOR

2,662,048.44

EDESUR

1,000,000.00

2,000,000.00

4,000,000.00

3,000,000.00

5,000,000.00

-

EJEMPLO. Instalación de Ecovatio de 100 kW de potencia en la planta de Papelera Cumbre.

FEDERAL. Instalación de Ecovatio en la sede de Grupo Serin en la provincia de San Luis.



5DOMINGO 8 DE
DICIEMBRE DE 2024ESPACIO DE PUBLICIDAD

Soluciones comerciales

Instalaciones. 
Infraestructuras renovables 
para el sector comercial

ALTERNATIVA. Es una solución para las pequeñas y medianas empresas que enfrentan el aumento de las tarifas y que 
requieren ahorrar en los costos fijos.

El impacto económico de la qui-
ta de subsidios por parte del Go-
bierno nacional a las tarifas ener-
géticas encontró mejor posicio-
nados a los comerciantes que ya 
habían resuelto gran parte de su 
consumo eléctrico con soluciones 
renovables.

Algunos lo habían encarado por 

la falta de potencia de Epec en el 
punto de conexión y otros por con-
vencimiento medioambiental, por 
reducción de costos o para aprove-
char la época de brecha cambiaria.

La realidad es que muchos em-
prendedores de Córdoba estuvie-
ron a la vanguardia del cambio de 
paradigma energético en sus pro-

Distribuidora Freire

Panicafe
• Capacidad: 11.800 Wp
• Fecha: octubre 2020
• Cantidad de paneles: 36 
(Canadian)
• Tecnología del inversor: 
Fronius
• Tipo de instalación: on-grid

Fiorani Free Shop
• Capacidad: 6.060 Wp
• Fecha: septiembre 2024
• Cantidad de paneles: 12 
(Longi)
• Tecnología del inversor: 
Huawei
• Tipo de instalación: on-grid

• Capacidad: 29.760 Wp
• Fecha: enero 2022
• Cantidad de paneles: 64 
(Jinko)
• Tecnología del inversor: 
Fronius
• Tipo de instalación: on-grid

cesos comerciales. Alternando en-
tre opciones híbridas u on-grid, la 
mayoría optó por tecnología de ca-
lidad y por técnicos instaladores 
con vasta experiencia en la mate-
ria.

El resultado es un consumo más 
sustentable y un ahorro sustancial 
en el gasto fijo energético.

La Pastelería de Mariana
• Capacidad: 3.960 Wp
• Fecha: enero 2022
• Cantidad de paneles: 12 (Cana-
dian)
• Tecnología del inversor: Victron
• Tipo de instalación: híbrida.
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Avance. Ya son 326 las distribuidoras 
y cooperativas que se adhirieron a la Generación 
Distribuida de energía

IMPULSO. El sector se desarrolla exponencialmente a nivel nacional, siendo este año el de mayor auge.

La energía solar ya es una realidad 
en el sector productivo argentino. 
Y bienvenido que así sea, porque se 
trata de un recurso limpio y renova-
ble. Gracias al ahorro de dinero que 
representa su instalación, se ha im-
puesto como una alternativa indiscu-
tible y necesaria. 

La ley nacional 27.424 creó el siste-
ma de Generación Distribuida (GC), 
que posibilita a los usuarios de una 
red de electricidad instalar pane-
les solares en cada domicilio donde 
exista un medidor, con el objetivo de 
generar energía renovable para au-
toconsumo hasta el equivalente a lo 
contratado con el distribuidor. 

El excedente es inyectado a la red 
pública mediante un medidor bidi-
reccional, generando un crédito a fa-
vor del usuario que será compensado 
en el costo de la factura del servicio.

Una tendencia que avanza
El sector se desarrolla exponencial-
mente a nivel nacional, siendo este 

año el de mayor auge. Ya son 326 las 
distribuidoras y cooperativas que se 
adhirieron a la Generación Distribui-
da de energía. A octubre de 2024, el 
crecimiento fue de casi el 80%, moti-
vado por el proceso de sinceramiento 
de tarifas.

Córdoba sigue siendo la provincia 
que más creció en potencia, suman-
do en lo que va del año 7 mW de los 
24 mW que se incrementaron en el 
país. En lo que va de está nueva po-
lítica, se hizo más del doble del mejor 
año anterior.

También es el distrito con mayor 
evolución tecnológica del sector y 
sigue manteniendo el liderazgo de la 
mayor potencia instalada y en canti-
dad de usuarios generadores (43%).

Al haber desarrollado considera-
blemente el mercado, surgieron mu-
chos emprendedores cordobeses 
que se convirtieron en instaladores 
de sistemas menos complejos, del ti-
po domiciliario, y suma incluso mu-
chos usuarios con potencias bajas.

Generación Distribuida

Proyectos ejecutados 
con licencia a octubre 2024

El universo de usuarios genera-
dores del país está integrado por 
proyectos residenciales (57%), co-
merciales/industriales (38%), orga-
nismos oficiales (2%) y otros (3%).

Residenciales
Los proyectos residenciales son 
los que más se han llevado a cabo 
en cantidad, por su grado de sim-
plicidad, pero representan ape-
nas el 10% de la potencia instala-
da, ya que rondan entre 2 y 5 kW, 
con un máximo de hasta 10 pane-
les montados en techo.

Favorecidos por la aparición 
de muchos emprendedores que 
encontraron aquí un trabajo ca-
lificado, en general no requieren 
de una ingeniería muy compleja 
y hay distribuidores que proveen 
los kits de instalación bastantes 
completos. Es un mercado masi-
vo abordado por grandes jugado-
res, con soluciones estándares y 
técnicos menos calificados.

Existen proyectos residencia-
les híbridos con almacenamien-
to, que requieren de una inge-
niería muy compleja y a medida 
del cliente. Es un usuario ABC1 
con un domicilio electro intensi-
vo, donde el sistema ya tiene la 
funcionalidad de sostener abas-
tecimiento ante cortes (reempla-
za grupo electrogeno), proveer 
energía de calidad con tensión 
constante (reemplaza estabiliza-
dor de tensión), inyectar mayor 
potencia al hogar y sostener los 
sistemas de seguridad.

Comerciales/industriales
Los proyectos comerciales/in-
dustriales son los que lideran 
fuertemente la transición ener-
gética, ya que poseen instalado 
casi el 80% de la potencia actual.

Estos si requieren de una alta 

especialización del integrador. 
Lo más crítico es la ingeniería de 
la solución, que debe ser diseña-
da por especialistas certificados 
para garantizar que la usina eléc-
trica tenga la capacidad de vincu-
larse con la ingeniería eléctrica 
convencional y rendir la máxima 
performance por el transcurso de 
30 años.

La tecnología del inversor debe 
ser de máxima calidad, como la 
que garantizan Huawei, Fronius, 
SMA y Victron, por ejemplo. Igual 
los paneles, que deben estar vali-
dados como Tier 1, tal como es el 
caso de Longi, Jinko y Trina.

Como toda instalación eléctri-
ca/electrónica compleja, lo más 
importante después de la inge-
niería es la calidad del montaje 
y la puesta en marcha. Esto debe 
ser indefectiblemente hecho por 
técnicos muy especializados y 
certificados por las marcas. De-
ben demostrar experiencia fác-
tica en este tipo de instalaciones 
de alto riesgo, que son construi-
das y puestas en funcionamiento 
de acuerdo con normas interna-
cionales.

Otros proyectos
Los proyectos públicos y las coo-
perativas son casi insignificantes 
en la matriz actual de generación 
energética. Aunque, si bien son 
pocos, incluyen instalaciones de 
potencias mayores, pero que sólo 
inyectan a la red.

Es indispensable promover po-
líticas de generación de energías 
sustentables, renovables y lim-
pias, tanto para el desarrollo de las 
actividades económicas, socia-
les y culturales de distintos sec-
tores de la sociedad como para 
coadyuvar a la conservación del 
medioambiente.

Cantidad de Usuarios Generadores

FUENTE: SECRETARÍA DE ENERGÍA DE LA NACIÓN.

2.148 proyectos completaron la instalación y se convirtieron en Usuarios Generadores.
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Potencia instalada de Usuarios Generadores (kW)

FUENTE: SECRETARÍA DE ENERGÍA DE LA NACIÓN.

Hay en el país 54.733 kW instalados y conectados a la red mediante un medidor bidireccional.
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Córdoba: 932 - Buenos Aires: 
606 - San Juan: 104 - Ciudad de 
Buenos Aires: 139 - Misiones: 
36 - Mendoza: 47 - La Pampa: 
56 - La Rioja: 15 - Chaco: 34 - Río 
Negro: 33 - Corrientes: 23 - Entre 
Ríos: 69 - Neuquén: 20 - Chubut: 
17 - Catamarca: 17.
Total: 2.148

Cantidad de Usuarios 
Generadores por 
jurisdicción a octubre 
de 2024

Córdoba: 19.982 - Buenos Aires: 11.712 - San Juan: 6.140 - Ciudad de Buenos 
Aires: 3.549 - Misiones: 4.007 - Mendoza: 1.766 - La Pampa: 758 - La Rioja: 
494 - Chaco: 474 - Río Negro: 533 - Corrientes: 1.696 - Entre Ríos: 2.034 - 
Neuquén: 276 - Chubut: 204 - Catamarca: 1.064.
Total: 54.733.

Cantidad de KW generados por provincia a octubre 
de 2024

Resultan importantes 
las iniciativas público-
privadas que realicen 
un trabajo conjunto 
en la construcción de 
parques solares.
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La firma cordobesa Ecovatio vuel-
ve a ser protagonista en el sector 
energético al montar un parque solar 
fotovoltaico de avanzada en el primer 
centro logístico del país abastecido 
completamente por energía renova-
ble. De esta forma, Córdoba se con-
solida como una provincia pionera en 
generación energética verde. 

La imponente infraestructura se 
instaló en el predio gerenciado por 
Indusparquet Argentina SA en la ave-
nida Japón al 2260 de la capital cor-
dobesa. Un complejo que hace punta 
en materia de sustentabilidad al estar 
diseñado con un concepto focalizado 
en su entorno, en el medio ambiente 
y en los servicios.

Por ejemplo, exigió que las empre-
sas radicadas cumplan con el con-
cepto general del centro. También 
cuenta con seis naves cuyo diseño ar-
quitectónico tiene como prioridad la 
eficiencia energética y el aprovecha-
miento al máximo de la iluminación 
natural por medio de lucernarios en 
techos y muros, desplazando así el 
uso de luminarias artificiales.

Además, cuenta con tecnología de TECNOLOGÍA. El parque solar fotovoltaico genera energía renovable, que es acumulada en bancos de baterías de litio.

EQUIPOS. Con una ingeniería de diseño de alto nivel y mediante inversores/
cargadores de última tecnología europea, se armó un sistema de estilo peak shaving.

CONVENIO. Andrés Oberti, CEO de Ecovatio, y Alejandro Sánchez, titular de Indusparquet, suscribieron este acuerdo con tecnología de vanguardia.

climatización de alta eficiencia, como 
los sistemas VRF y las bombas de ca-
lor con Fan Coil. Todo el predio tiene 
un entorno completamente natural, 
rodeado de árboles y espacios verdes 
creados para la conexión con la natu-
raleza en la que está inmerso.

Energía que impulsa
El centro logístico dispone de elec-

tricidad provista por la Empresa Pro-
vincial de Energía de Córdoba, con 
un mínimo de potencia que apenas 
abastece al 20% requerido. El resto de 
la demanda es cubierto mediante un 
parque solar fotovoltaico, que genera 
energía renovable que es acumulada 
en bancos de baterías de litio.

Con una ingeniería de diseño de 
alto nivel, desarrollada por la firma 
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Hito. Córdoba tiene el primer 
centro logístico del país 
abastecido completamente 
por energía renovable

INFRAESTRUCTURA. Ecovatio fue la empresa encargada de montar un 
parque solar fotovoltaico de avanzada en el predio gerenciado por 
Indusparquet Argentina SA.

Los sistemas de generación 
energética de tipo peak shaving 
tienen impactos muy positivos 
en los usuarios.
• Bajo costo de energía.
• No tiene cargo fijo por deman-
da.
• Energía ininterrumpida, que no 
depende de la red eléctrica de 
distribución.
• El 80% de la energía utilizada es 
de fuentes renovables. 
• Flexibilidad de crecimiento con 
obras de menor costo, que pue-
den ser generales o por nave.
• La energía entregada a cada 
superficie es filtrada y con sus 
parámetros controlados, esto 
hace que se tenga una excelente 
calidad que permite la instalación 
de maquinarias sofisticadas co-
mo robots.

Beneficios del sistema 
peak shaving

cordobesa Ecovatio mediante inver-
sores/cargadores de última tecnolo-
gía europea, se armó un sistema de 
estilo peak shaving, el cual consiste 
en utilizar todas las fuentes energéti-
cas disponibles (red eléctrica + solar 
fotovoltaica + batería) y combinarlas 
con el objetivo de satisfacer los con-
sumos internos de forma confiable, 
continua y de excelente calidad.
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Oportunidad. 
La energía solar 
como recurso 
económico y 
financiero

AHORA. Hay factores determinantes que 
propician un momento óptimo para concretar 
la instalación de sistemas fotovoltaicos. 

Las bondades de la energía solar no 
se reducen a la producción energéti-
ca renovable y limpia, sino que puede 
convertirse en un recurso económico 
y financiero apetecible para la peque-
ña, mediana y gran industria argentina, 
así como para los grandes consumido-
res de energía tradicional que prestan 
servicios de toda índole (centros co-
merciales, hospitales, polos tecnológi-
cos, sector agropecuario, etcétera).

Hay claras señales de que, a todo ni-
vel, las políticas públicas están alinea-
das en pos de promover la generación 
de energías renovables. Las modifi-
caciones beneficiosas en los marcos 
normativos nacionales, provinciales y 
de los entes reguladores de los merca-
dos financieros, son una realidad.

La tasa de retorno de un parque de GDC
Juntamente con un esquema de es-
tructuración técnica, jurídica, impo-
sitiva y administrativa para un parque 
de Generación Distribuida Comuni-
taria (GDC), es fundamental que el 
proyecto de inversión sea viable tan-
to económica como financieramente.

Los precios internacionales de la 
tecnología, la cotización del dólar ofi-
cial, los altos niveles de las tarifas de 
energía y la oferta de líneas de finan-
ciamiento competitivas, hacen que 
sea un momento óptimo para con-
cretar la instalación de sistemas foto-
voltaicos. 

Si bien cada equipo de generación 
tiene especificaciones técnicas y de 
ingeniería diferentes, se puede deter-
minar que el recupero de la inversión 
ocurre entre los 3,5 y los 5 años (se-
gún dimensión del parque, caracte-
rísticas técnicas de la infraestructura, 
etcétera). 

Respecto del Valor Actual Neto 
(VAN) y la Tasa Interna de Retorno 
(TIR), son indicadores financieros 
esenciales para analizar de manera 
segura la viabilidad y la rentabilidad 
de un proyecto de inversión. 

El primero es un indicador que 
consiste en actualizar los cobros y los 
pagos de una inversión para cono-
cer cuánto se va a ganar o perder. La 
segunda, es la rentabilidad esperada 
que ofrece un proyecto y se mide en 
porcentaje sobre el aporte realizado. 

Los parques de GDC cotizados ac-
tualmente resultan con un VAN de 
3,65 veces la inversión inicial y una 
TIR que supera el 52,8%, marcando 
con ello que los proyectos son viables 
y rentables.

Mercado Voluntario de Certificados 
de Créditos de Carbono
La Bolsa y Mercados Argentinos (BY-
MA) concentra todos los pasos de la 
industria de capitales en el país: abar-
ca el listado, la negociación, el regis-
tro, la liquidación y la custodia con 
depósito central, el pago de acreen-
cias, el acceso a tenencias y todos los 
servicios vinculados a bonos y a he-
rramientas financieras.

Dentro de estas, los certificados de 
carbono son un instrumento comer-
cializable que representa la captura o 
eliminación de una tonelada de emi-

siones de dióxido de carbono equiva-
lente en la atmósfera, lo que se consi-
gue, justamente, con la producción de 
energía solar, tanto si se autoconsume 
como si se inyectan los excedentes.

El pasado 14 de octubre, el BYMA 
lanzó la Circular 3.591 creando el 
Mercado Voluntario de Certificados 
de Créditos de Carbono, que consti-
tuye un paso fundamental para dotar 
de un marco jurídico seguro a estos 
instrumentos, con el objetivo de ge-
nerar incentivos y beneficios econó-
micos para aquellos que inviertan en 
energías limpias.
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El correcto 
funcionamiento del 
Mercado Voluntario de 
Certificados de Créditos 
de Carbono requiere que 
el emisor de cada bono 
deba estar certificado y 
verificado previamente.
Juan Martínez Casas   
Abogado socio de Caballero, Rodríguez de la Puente & 
Laguinge y de APS Token SA.

Sin duda, la tecnología 
de los tokens, de 
la blockchain y de 
la industria de los 
criptoactivos son el 
vehículo más eficiente 
para darle seguridad, 
accesibilidad, liquidez 
y transparencia a 
las transacciones y 
a las operaciones 
que involucran el 
funcionamiento de 
los parques solares 
comunitarios.
Esteban Laguinge  
Abogado socio de Caballero, Rodríguez de la Puente & 
Laguinge y de APS Token SA.

TRABAJO. Personal de Ecovatio instalando paneles solares.

AVANCE. La creación del Mercado Voluntario de Certificados de Créditos de Carbono dota de un marco jurídico seguro a estos instrumentos.

En este mercado participan los emi-
sores de los certificados, que pueden 
ser sociedades, organizaciones o en-
tes gubernamentales que generen cré-
ditos de carbono a través de distintos 
tipos de proyectos de captura o elimi-
nación de emisiones de gases de efec-
to invernadero que hayan sido certi-
ficados y verificados previamente; y 
toda aquella persona física o jurídica 
que voluntariamente desee compen-
sar sus emisiones mediante la adqui-
sición de dichos documentos.

Las negociaciones en el mercado 
voluntario se realizarán a través de 



Economía energética

9

Energía solar y tokenización
El nuevo concepto de Gene-

ración Distribuida Comunitaria 
(GDC) permite la instalación de un 
parque solar de uso múltiple, don-
de varios usuarios se unen asocia-
tivamente para generar energía 
desde un solo lugar, con la posibi-
lidad de producir hasta dos veces 
y media por encima de la potencia 
contratada en cada medidor de los 
integrantes del proyecto. Ese exce-
dente no consumido se inyecta en 
la red del distribuidor y los crédi-
tos así generados se reparten entre 
todos los partícipes.

Aquí aparece la herramienta 
de los tokens, que brindan una 
solución eficiente para el apro-
vechamiento de los beneficios 
que otorgan los parques solares 
comunitarios. Dicho de una ma-
nera sencilla, son una represen-
tación digital encriptada de un 
activo que utiliza la blockchain, 
que puede ser un activo físico 
(un inmueble, soja, etcétera) o 
uno inmaterial, alojado en una 
plataforma electrónica (registro 
de la cantidad de energía inyec-
tada a una red troncal por un de-
terminado medidor). 

Los valores económicos de 
los tokens dependen de los acti-
vos y de los servicios subyacen-
tes que representan. Sirven para 
otorgar derechos, como equiva-
lentes a valores monetarios, pa-
ra ceder datos, como pago por 
un servicio o trabajo dentro de 
un entorno específico, o para 
cuantificar aquello que una de-
terminada organización consi-
dere de utilidad. Son unidades 

de valor fungibles y negociables.
Los participantes de un par-

que de GDC podrán recibir tres 
tipos de tokens:

• uno que acreditará su por-
centaje de propiedad sobre el 
activo físico del parque solar 
(instalación, paneles, etcétera) 
y que permitirá al titular dispo-
nerlo libremente (vender, trans-
ferir o ceder), de manera sencilla 
y ágil;

•  uno por  el  excedente de 
energía inyectada a la red tron-
cal y correspondiente a su por-
centaje de participación en el 
parque;

• o uno por la generación de 
energía limpia, que le permitirá 
acceder al certificado de la hue-
lla de carbono. 
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La seguridad jurídica, 
la institucionalidad, 
la transparencia y la 
trazabilidad en las 
operaciones ayudará a 
mejorar la aceptación de 
los bonos argentinos en el 
escenario mundial.
Contador Carlos Martínez  
Director financiero de Ecovatio.

EJEMPLO. Instalación fotovoltaica de Ecovatio.

SOLUCIÓN. Instalación de Ecovatio en la planta de Grupo Serín de Buenos Aires.

AVANCE. La creación del Mercado Voluntario de Certificados de Créditos de Carbono dota de un marco jurídico seguro a estos instrumentos.

los sistemas habilitados por BYMA 
y la custodia estará a cargo de la Ca-
ja de Valores SA. La Bolsa y Merca-
dos Argentinos dará visibilidad a las 
transacciones, con mención del be-
neficiario final, a fin de otorgar trans-
parencia y trazabilidad en los movi-
mientos por compras de compensa-
ción de huella de carbono.

Este mercado es privado, es decir, 
está fuera del ámbito de la oferta pú-
blica y, por tanto, de la Comisión Na-
cional de Valores, que no es autoridad 
de aplicación ni supervisa la actua-
ción de BYMA en este asunto. 
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Renovables. El impacto 
de una energía sin límites

PARADIGMA. El concepto que domina el mundo en esta época es ir hacia 
una generación energética ilimitada y responsable con el medio ambiente.

La provisión de energía se 
inició como un monopolio 
natural, por las formas his-
tóricas de su generación en 

minas de carbón, en grandes usinas 
hidráulicas, por explotación de fósi-
les, etcétera. Estas técnicas requerían 
de grandes inversiones estatales y de 
extensas redes de transmisión y de 
distribución, donde también debió 
intervenir el esfuerzo público.

Desde hace algunas décadas, el 

capital intensivo privado hizo que el 
negocio energético migrara hacia un 
oligopolio bien concentrado en pocas 
manos.

Sin embargo, fue la irrupción de 
las energías renovables el gran fe-
nómeno disruptivo que revolucionó 
la generación energética de grandes 
industrias, de comercios y hasta de 
usuarios residenciales.

Los problemas de ausencia de re-
des, falta de potencia y mala calidad 
de ambas está siendo resuelto con las 
nuevas tecnologías, que están al al-
cance de los usuarios, quienes pue-

Ingeniería típica de Ecovatio, caso parque logístico en 
Córdoba capital

Banco de 
almacenamiento

Paneles
fotovoltaicos

Usuario

Smart
control Monitoreo

inteligente

Grupo
electrógeno

Inversor

Red eléctrica
convecional

FUENTE: ECOVATIO.

Ingeniería típica de Ecovatio, caso microred La Margarita 
(2017) o Pueblo Nativo Resort (2025)

Banco de 
almacenamiento

Paneles
fotovoltaicos

Generación eólica

Usuario

Grupo
electrógeno

Inversor

FUENTE: ECOVATIO.
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Andrés Oberti y Guillermo Silveira
Ecovatio

den decidir entre autogenerarse la 
energía ellos mismos o a quién se la 
van a comprar en cualquier punto del 
planeta.

El concepto que domina el mundo 
en esta época es ir hacia una energía 
sin límites y, por sobre todas las cosas, 
responsable con el medio ambiente. 
Hoy no estamos limitados a abaste-
cernos de la red de distribución y, defi-
nitivamente, vamos en dirección a un 
futuro de soluciones híbridas.

Proyectos de alta gama
La firma cordobesa Ecovatio desa-
rrolla proyectos de ingeniería de alta 
gama desde 2016. Estos permitieron 
poner en marcha estructuras aisla-
das, como la instalada en La Marga-
rita, un desarrollo urbanístico en la 
localidad de Los Gigantes, siendo la 
primera experiencia de su tipo en La-
tinoamérica.

También ha desarrollado tecnolo-
gía para tambos automatizados sin 
conexión a la red y la reciente inau-
guración del primer parque logístico 
aislado del país.

Resiliencia energética 
con generación híbrida

Los sistemas de energía renova-
ble y de almacenamiento en bate-
rías están transformando rápida-
mente las estructuras tradicionales, 
que pasan de la generación a partir 
de combustibles fósiles a una com-
binación híbrida de recursos. 

Las soluciones de control inte-
ligente integran de manera eficaz 
generadores, energías renovables y 
almacenamiento para garantizar la 
confiabilidad de los equipos tradi-
cionales y, al mismo tiempo, reducir 
los costos, extender el suministro de 
combustible, disminuir el impacto 
ambiental y brindar una mayor resi-
liencia energética.

La escalabilidad de estas solucio-
nes hoy, en cuanto al desarrollo tec-
nológico, no tienen techo. 

Hacia un futuro híbrido
No hay dudas de que a futuro se vie-
ne una hibridación de las fuentes de 
energía, tanto a niveles industriales 
como a escala residencial. También 
en la movilidad eléctrica de cual-
quier auto de calle y en todas las au-
tomotrices.

Por eso, los proyectos desarrolla-
dos por la empresa cordobesa Eco-
vatio toman la red de distribución 

pública como una fuente más de 
energía para el sistema. Por ejem-
plo, si apuntan al camino de la sus-
tentabilidad, se pueden integrar con 
grupos electrógenos impulsados 
por biodiesel y biogás. También hay 
puertas abiertas a la incorporación 
de celdas de hidrógeno.

Es decir, se puede armar una pro-
visión energética con prioridades 
renovables, pero también por conti-
nuidad de servicio. Esto permite no 
sólo controlar la provisión de ener-
gía, sino también hacer entrar o salir 
del sistema consumos (cargas) que 
no son críticas para la producción. 
Este control permite, como gran-
des ventajas, bajar los costos y tener 
continuidad eléctrica. 

Los sistemas están diseñados pa-
ra trabajar sincronizados con la red 
de distribución, donde no sólo ha-
cen peak shaving, sino que también 
pueden discernir si la corriente no 
tiene la calidad que necesita el pro-
ceso, desvincularla y seguir en isla 
con las fuentes que dispone. 

El avance tecnológico desde ni-
veles residenciales al industrial re-
quiere cada vez una mejor calidad 
de energía eléctrica y estos sistemas 
aseguran evitar daños en los equipa-

mientos de proceso y consumo.
No pasa por desvincularse de la 

red de distribución, sino por poder 
analizar distintas fuentes y obtener:

• continuidad de servicio para las 
cargas;

• menor costo de la energía (hay 
que pensar que la falta quita la posi-
bilidad de producir);

• un diagrama de flujos de las dis-
tintas fuentes, donde la consigna del 
uso de cada una de ellas sea su prio-
ridad de sustentabilidad;

•  perspectiva de producir en sitios 
independientes de la red (no olvidar 
que es una fuente más de energía, 
no un requerimiento);

• un control preciso de la calidad 
de energía que requiera el proceso 
que se alimenta. 

• y un análisis de los consumos 
por sector, con información muy 
precisa para tomar decisiones de 
cambio de maquinarias, mejoras de 
proceso, rendimientos de procesos.

Al analizar a cada sistema inde-
pendiente de la red, se permite ex-
trapolarlo a muchas soluciones y 
lograr producir en cada sector con 
las fuentes de energía que tengan 
mejor impacto económico sobre el 
producto. 

OBRA. Instalación de Ecovatio en el predio gerenciado por Indusparquet Argentina SA.

ESPECIALISTA. Guillermo Silveira, ingeniero de Ecovatio.
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Pueblo Nativo Resort

Turismo. Pueblo Nativo trabaja 
con Ecovatio en modelos de 
energización con fuentes renovables

SUSTENTABILIDAD. Esta inversión permitirá evitar la extensión de redes convencionales y aprovechar el recurso solar 
con almacenamiento y con grupos que funcionan con biocombustibles.

El turismo en la provincia de Córdoba tiene 
un rol crucial en la preservación del entorno 
natural, especialmente en las icónicas sierras, 
que representan un atractivo visual y un patri-
monio invaluable para las generaciones futu-
ras. En ese contexto, Pueblo Nativo Resort en-
tiende que el desarrollo de esta actividad debe 
alinearse con principios de sustentabilidad pa-
ra asegurar que el impacto ambiental sea míni-
mo y que la autenticidad del paisaje no se vea 
comprometida.

El enfoque del hotel está centrado en priori-
zar la conservación del entorno natural, reco-
nociendo que la riqueza del paisaje serrano ra-
dica en su estado natural y su no urbanización. 
Este compromiso lo guía en la implementación 
de prácticas sostenibles, que se integran tanto 
en sus operaciones como en las experiencias 
ofrecidas a los huéspedes. 

Estas prácticas no sólo buscan reducir la 
huella de carbono, sino también educar a quie-
nes visitan Pueblo Nativo, creando conciencia 
sobre la importancia de cuidar el medio am-
biente. 

Contacto con la flora nativa y con la comunidad
Por ejemplo, el resort desarrolló programas 
que permiten a los visitantes reconocer y valo-
rar la flora nativa, fomentando un vínculo más 
profundo con la biodiversidad local.

También incorporó recorridos interpretati-
vos y actividades educativas que invitan a los 
huéspedes a descubrir la riqueza natural que 

los rodea, promoviendo un turismo consciente 
y respetuoso.

Además, Pueblo Nativo prioriza el vínculo 
con la comunidad local y con los artistas de la 
región, creyendo que la sustentabilidad no se 
limita únicamente a lo ecológico, sino que tam-
bién abarca lo cultural y social. Ejemplo de ello 
es la experiencia única que ofrece a los turistas 
el luthier Diego Clark, quien realiza un show in-
mersivo tocando instrumentos a partir de ma-
teriales reciclados.

Más sustentabilidad, menos huella
Como parte de su estrategia, el resort adoptó la 
medición de la huella de carbono en los even-
tos que realiza, promoviendo acciones con-
cretas para minimizar las emisiones (como la 
plantación de árboles nativos). Además, se en-
orgullece de contar con la certificación de nivel 
plata dentro del programa “Hoteles Más Ver-
des”, que refuerza el compromiso con los es-
tándares reconocidos de sustentabilidad en la 
industria turística. 

Estas iniciativas son el resultado de años de 
esfuerzo, durante los cuales Pueblo Nativo es-
tableció prácticas sostenibles que ya están fun-
cionando y generando un impacto positivo en 
el entorno.

Adicionalmente, implementó medidas con-
cretas para minimizar el impacto ambiental de-
rivado de sus operaciones.

• Separación de residuos: clasifica en orgá-
nicos e inorgánicos.

• Reciclaje total: transforma el 100% de los 
residuos orgánicos en compost.

• Amenities recargables y desechables: 
ha reducido el uso de 12.250 envases por mes.

Estas acciones han generado resultados sig-
nificativos.

• Reducción de plásticos: de julio de 2023 
a enero de 2024, logró una disminución del 
89,6%.

• Menos plástico por persona: antes pro-
ducía 11,5 kilogramos por huésped y hoy, sólo 
1,23.

Un predio cada vez más verde
En función de las nuevas construcciones, Pue-
blo Nativo construyó un vivero de 2.000 me-
tros cuadrados, donde conserva y replanta es-
pecies gramíneas, herbáceas y arbustivas para 
el paisajismo del lugar. 

Se extrajeron ejemplares en el momento de 
menor impacto (febrero a abril, favorable para 
el trasplante) y se acondicionó el vivero con un 
sustrato adecuado (70% tierra negra y 30% are-
na) para facilitar el crecimiento y el posterior 
replanteo. 

La poda realizada en las especies herbáceas 
y gramíneas evita la evapotranspiración y favo-
rece el enraizamiento.      	

Apuesta al futuro
Mirando hacia el futuro, Pueblo Nativo Resort 
sumará acciones innovadoras que amplíen su 
alcance y fortalezcan su compromiso. En este 

sentido, está explorando la implementación de 
sistemas de energía basados en fuentes reno-
vables, que le permitirán operar de manera ais-
lada y eficiente. Este avance representa un paso 
importante en su camino hacia la autosuficien-
cia energética y la reducción de la dependencia 
de fuentes no renovables.

Con el asesoramiento de Ecovatio, está desa-
rrollando modelos con ingenierías totalmente 
disruptivas que le permitan dotar de energía a 
todo el emprendimiento de una manera total-
mente sustentable. Todo esto evitando la exten-
sión de redes convencionales y aprovechando 
el recurso solar con almacenamiento y con gru-
pos que funcionan con biocombustibles.

Gracias al entendimiento absoluto de los 
nuevos modelos y el objetivo claro de la Pro-
vincia en este sentido, el resort cuenta con el 
apoyo por parte del Ministerio de Servicios Pú-
blicos para trabajar sobre las reglamentaciones 
no actualizadas y que limitan los desarrollos de 
está nueva economía basada en la sustentabili-
dad y el cuidado del medio ambiente.

Pueblo Nativo Resort no sólo es el co-
razón de este proyecto, sino también el 
motor que impulsa una visión de susten-
tabilidad hacia otras áreas. Un empren-
dimiento que considera que el turismo 
debe ser un agente de cambio positivo 
y que tiene por objetivo expandir estas 
iniciativas hacia todas sus verticales, 
estableciendo un modelo replicable de 
desarrollo sostenible. 
La creciente demanda por parte de los 
turistas de prácticas responsables refuer-
za la importancia de continuar innovando 
y liderando en este ámbito.

Un corazón que late fuerte

VISIÓN. Pueblo Nativo Resort considera que el turismo 
debe ser un agente de cambio positivo.



Casos de éxito
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Ejemplos. Soluciones 
renovables para el sector 
de la construcción 

MUESTRA. Algunos casos de éxito instalados por la firma Ecovatio, con 
fuerte impacto en los resultados del rubro.

Con una visión vanguardista y con 
el acompañamiento de la Cámara de 
la Construcción, las empresas del ru-
bro de la edificación han sido pioneras 
en incursionar en acuerdos para la uti-

AnkaLoo SA
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lización de biocombustibles, bioma-
teriales y energías renovables en sus 
procesos. Todas acciones concretas, 
tendientes a mitigar la huella de car-
bono del sector.

La mayoría de las compañías que se 
dedican a esta actividad económica 
ya han encarado la instalación de sis-
temas de autogeneración de energía 
renovable para sus procesos de planta.

La sucursal cordobesa de Afema SA incorporó en octubre de 2024 una 
instalación solar de 49.000 Wp. Esta cubre la totalidad de la demanda 
energética en horario de sol. De esta forma, mitiga su huella de carbono 
en 37 Tn/año.
• Cantidad de paneles: 84 (Longi)
• Tecnología del Inversor: Huawei
• Tipo de instalación: cochera solar.

Afema SA

Estructuras SA

ICS SA

En septiembre de 2024, la firma 
Pretensa SA instaló un parque 
solar de 117.720 Wp en la planta de 
Córdoba. 
En horario de sol, la empresa 
ahorra el 100% de la energía 
que necesita para su normal 
funcionamiento. Esto genera una 
mitigación de la huella de carbono 
de 88.5 Tn/año.
• Cantidad de paneles: 216 
(Longi)
• Tecnología del inversor: 
Huawei
• Tipo de instalación: cochera 
solar.

Pretensa SA

Solflix SA

El parque solar de la empresa Estructuras SA fue autoinstalado durante 2021 
en la sede de Córdoba. Esto generó ahorro en los consumos de la planta, 
optimización de costos productivos y reducción de la huella de carbono.
• Cantidad de paneles: 44 (Serafin)	
• Tecnología del Inversor: 20 kW Solis	
• Tipo de instalación: montaje sobre cubierta.

En 2016, Solfix SA puso en marcha 
la primera instalación solar on-grid 
pyme de la Argentina en su planta 
de Córdoba. El objetivo fue crear 
un banco de prueba para aprendi-
zaje, ya que sobre esta estructura 
se hicieron los primeros ejercicios 
de validación para lo que sería la 
medición bidireccional de Epec. 
• Cantidad de paneles: 36 
(Resun)
• Tecnología del inversor: Fro-
nius (austríaco)
• Tipo de instalación: cochera 
solar
Hoy la planta de 5.000 metros 
cuadrados está abastecida por 
completo con un sistema híbrido 
solar con almacenamiento y con 
ingeniería de última generación. 

Durante 2017, la firma ICS SA autoinstaló un parque solar para alinearse 
con las metas comprometidas por nuestro país en el Acuerdo de París, 
para que al 2025 el 20% de la energía consumida sea renovable.
• Cantidad de paneles: 57       	
• Tecnología del Inversor:  30.5 	
• Tipo de instalación: montaje sobre cubierta.

La firma AnkaLoo SA montó en 
su sede cordobesa una estructura 
solar de 66.125 Wp en octubre de 
2024.
En horario de sol, la empresa aho-
rra toda la energía que necesita 
para su operación normal. Esto 
genera una mitigación de la huella 
de carbono de 56.6 Tn/año.
• Cantidad de paneles: 135 
(Longi)
• Tecnología del Inversor: 
Huawei
• Tipo de instalación: cochera 
solar.
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Novedad. Bell Ville lidera con una política 
de energías renovables firme y sostenible

VISIÓN. El Gobierno local se ha propuesto la creación y el fomento de infraestructura para la generación energética limpia, 
marcando así un liderazgo en su categoría.

Cuidar la Tierra, que es nuestra ca-
sa común, no resulta tan difícil si to-
dos tenemos horizontes claros. Con 
esa idea en mente, la ciudad cordo-
besa de Bell Ville se ha puesto a la 
vanguardia, entre los municipios de 
la provincia, con respecto a la trans-
formación energética mediante bio-
combustibles y energías renovables. 
Lo hace a través de proyectos como el 

CONVENIO. Autoridades municipales de Bell Ville firmaron el acuerdo con representantes de la alianza Solflix SA-Ecovatio.

IDEAS. Alumnos del Ipem Nº 140 presentaron el proyecto “Lo que oculta nuestro 
río”, que propone generar electricidad por la acción de la energía hidráulica del 
Ctalamochita.

futuro Parque Solar Comunitario y las 
iniciativas hidráulicas que tienen al 
río Ctalamochita como eje, todo en-
focado desde lo educativo y lo pro-
ductivo.

El Gobierno local se ha propuesto 
como política de Estado la creación y 
el fomento de infraestructura para la 
generación de energías limpias, mar-
cando así un liderazgo en su catego-
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Parque Solar Comunitario 
Ciudad de Bell Ville

Con acuerdo del Concejo Delibe-
rante, la Municipalidad de Bell Ville 
firmó con la alianza Solflix SA-Eco-
vatio una carta de intención y un 
convenio marco para desarrollar el 
Parque Solar Comunitario de la Ciu-
dad del Bell Ville. De esta forma, se 
convertirá en el primer municipio de 
la provincia en invertir por su cuenta 
en un proyecto de este tipo. 

Luego, considerando los impor-
tantes beneficios que se obtienen, 
se espera que se sume el sector 
privado para colaborar con las ins-
tancias de elaboración del ante-
proyecto, desarrollo del proyecto, 
construcción del emprendimiento, 
administración y mantenimiento 
del predio.

El Parque Solar Comunitario de la 
Ciudad del Bell Ville estará basado 
en la generación distribuida comu-
nitaria de energía de origen renova-
ble fotovoltaico, que será inyectada 
a la red de distribución de la Empre-

sa Provincial de Energía de Córdo-
ba (Epec). Tendrá una potencia de 2 
mV y se emplazará sobre un antiguo 
basural, que fue recuperado, reme-
diado y cicatrizado.

El proyecto surge del financia-
miento obtenido por el municipio 
como miembro de la Red Argentina 
de Municipios frente al Cambio Cli-
mático (RAMCC), a través del GAP 
Found.

Además de propiciar ventajas 
ambientales, el emprendimiento 
ofrecerá beneficios económicos, 
principalmente en la generación de 
mano de obra local.

¿Por qué Solflix SA-Ecovatio?
El municipio asegura que eligió la 
alianza Solflix SA-Ecovatio porque 
presentó la oferta claramente más 
competitiva y superadora, tanto téc-
nicamente como en precio y, prin-
cipalmente, en materia de adminis-
tración y de ejecución de la obra a 

través de un fideicomiso de admi-
nistración que cumple con el objeti-
vo de dotar de un esquema técnico, 
jurídico e impositivo que implique la 
participación de los sectores públi-
cos y privados interesados.

Ambas compañías cuentan con 
experiencia técnica y operativa en el 
diseño y el montaje de parques so-
lares, así como en el mantenimiento 
de estos sistemas, lo que garantiza la 
durabilidad y la eficiencia operativa 
del futuro emprendimiento a lo lar-
go del tiempo.

Además, la alianza propuso una 
estructura legal y un know how 
operativo de la gestión del proyecto 
que resultó innovador y que facili-
ta la adhesión de terceros interesa-
dos, garantizando una modalidad 
ágil y flexible para la integración de 
nuevos participantes, aportando un 
intangible de alto valor para el éxito 
del predio, haciendo más ventajosa 
aún su propuesta.

ría, principalmente en lo que refiere a 
bioeconomía, en procura de reducir 
pasivos ambientales.

Normativa que avala
A  t r avé s  d e  l a  o rd e n a n z a  N ° 
2.670/2024, Bell Ville adhirió a la ley 
provincial 10.721 de Promoción y De-
sarrollo para la Producción y el Con-
sumo de Biocombustibles y Bioener-

gía. Esto permite, de forma ordenada, 
migrar de una economía basada en 
combustibles fósiles a una susten-
tada en fuentes renovables, dismi-
nuyendo así la emisión de gases de 
efecto invernadero.

El municipio también procura, en 
base al Plan de Desarrollo Productivo 
Bell Ville 2024, fomentar el desarrollo 
de la bioeconomía, agregando valor 

en origen a la producción primaria, 
industrializando los procesos y las 
cadenas de valor de biomateriales, 
generando empleo sustentable y re-
solviendo pasivos ambientales.

Además, desde 2019 cuenta con 
un Plan de Acción Climática (PLAC), 
siendo una de las primeras siete ciu-
dades del país en contar con ese va-
lioso trabajo para planificar políticas 
y medidas de adaptación y de mitiga-
ción al cambio climático.

También forma parte activa del 
Fideicomiso de la Red Argentina de 
Municipios frente al Cambio Climá-
tico (RAMCC), una herramienta úni-
ca en el mundo, que está constituida 
por un grupo de gobierno locales que 
proponen financiar, gestionar, apo-
yar y ejecutar proyectos vinculados a 
la adaptación y la mitigación de esta 
problemática, en línea con los Planes 
Locales de Acción Climática. Gracias 
a ello, la localidad ha superado el 50% 
de su iluminación pública con siste-
mas de tecnología LED.

Estas iniciativas contagiaron a las 
escuelas locales, que comenzaron a 
trabajar en proyectos sobre la temáti-
ca. Los más destacados son: Genera-
ción de energía hidráulica (IPEM 140 
“Domingo F. Sarmiento”), Reciclado 
de aceite de cocina (Escuela Arturo 
Matterson) y Experimentos en pro-
ducción de biocombustibles (IPET 
267 “Antonio Graziano”).
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Córdoba. Crearán un parque solar 
tras un acuerdo entre Huawei y la Agec

PROYECTO. Será una inversión de US$ 500 mil, que estará ubicada en el camping del sindicato, camino a Alta Gracia. La 
entidad gremial podrá “inyectar energía” y generará un ahorro mensual de $ 20 millones.

En agosto pasado, la empresa chi-
na Huawei y la Asociación Gremial de 
Empleados de Comercio (Agec) firma-
ron en Córdoba un convenio para la 
construcción de un parque de energía 
solar que apunta a ser el más grande 
del país. Estará ubicado en el camping 
que la entidad gremial tiene camino a 
Alta Gracia.

Pablo Chacón, secretario general de 
Agec, fue quien confirmó la novedad y 
el compromiso de trabajar en la gene-
ración y en la inyección de las llama-
das “energías limpias”.

Apuesta millonaria
El dirigente sindical precisó que el 
proyecto se desarrolló con la partici-
pación de la empresa desarrolladora, 
la colaboración del Gobierno provin-
cial y la asistencia bancaria para el fi-
nanciamiento de la obra. La inversión 
demandará un desembolso de US$ 
500 mil.

De acuerdo con lo resuelto por las 

Desde Ecovatio, una empresa 
precursora de la generación de 
energía distribuida en Argenti-
na y que forma parte del desa-
rrollo, explicaron que el proyec-
to de energía renovable se lle-
vará adelante por primera vez 
desde una asociación.

“Este modelo comunitario 
podrá inyectar una potencia co-
mo un plan final que supere en 
esta primera etapa los 450 kilo-
vatios”, precisó César Paris, di-
rector de operaciones de Eco-
vatio y key partner de Huawei, 
al tiempo que agregó: “Lo hará 
desde el predio de Agec, pero 
podrá hacer uso de ese crédito 
en todos sus edificios”.

Emprendimiento 
novedoso

CONVENIO. Firmaron Adrés Oberti, 
presidente de Ecovatio; Pablo Chacón, se-
cretario General de Agec; y Pablo Gabutti, 
secretario de Transición Energética.
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partes, este parque solar no sólo pro-
veerá de energía al camping de Agec, 
sino que permitirá un ahorro en los 
costos operativos del gremio de unos 
$ 20 millones mensuales.

“Es uno de los mejores emprendi-
mientos que estamos encarando, por-
que habla de energías limpias y del 
cuidado que tenemos que tener con 
el planeta y con nuestra población”, 
precisó Chacón, quien aclaró que es la 
primera experiencia que se hará en el 
país de la mano de un sindicato.

El secretario general de Agec agre-
gó: “Estamos en conversaciones con 
la Provincia para determinar las cone-
xiones, el control y el seguimiento”.

Políticas que se vuelven realidad
Pablo Gabutti, secretario de Transi-
ción Energética provincial, explicó por 
su lado que este tipo de inversiones 
apunta a un cambio de paradigma: “Es 
una política a la cual la Provincia adhi-
rió a través de una ley; lo que se busca 

es que el usuario deje de tener un rol 
pasivo, donde sólo consume y paga a 
final de mes la factura, y pase a gene-
rar parte de la energía que autocon-
sume y que eventualmente inyecta a 
la red”.

“Desde el Gobierno provincial pro-

pusimos también la nueva variante de 
la generación distribuida comunitaria, 
que es la que se anunció con Agec, que 
permite que la inyección se haga en 
un punto remoto, distinto al lugar del 
usuario, pero a cuenta del suministro 
de consumo”, destacó el funcionario.

Equipos de Energía Solar 

Sistemas de Backup  

Vehículos Eléctricos y Carros de Golf

Autoelevadores y Equipos de Logística

Baterías de Litio Tecnología LiFePO4

xlyte.ar xlytebattery

PPRROODDUUCCTTOO

Contactate con nuestro equipo

de expertos para recibir asesoría 

técnica personalizada.

¡¡EEnneerrggííaa,,
ccuuaannddoo  yy  ddoonnddee  llaa  nneecceessiittaass!!

Contamos con una amplia gama de baterías para:



Soluciones para residencias serranas
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Remoto. Energías 
renovables para las 
residencias serranas

INFRAESTRUCTURA. Se puede abastecer a un 
puesto de campo, una vivienda permanente, 
una casa de fin de semana, un hotel y hasta 
barrios completos con sistemas de generación y 
almacenamiento energético.

Tras la pandemia de 2020, el creci-
miento inmobiliario y el desarrollo ur-
banístico de casas de verano y de fines 
de semana fue exponencial. La infraes-
tructura eléctrica convencional se vio 
imposibilitada de acompañar ese im-
pulso y menos aún de hacerlo con la 
calidad de energía que se demanda.

Muchos emprendimientos queda-
ron atrapados en extensiones de redes 
costosas, que trasladaron a sus clien-
tes, con una potencia limitada para las 
exigencias actuales y con problemas 
de mantenimiento de esas líneas. 

Muy grave también fue la afectación 
medioambiental que causaron los ten-
didos convencionales, siendo fuente 
principal en la generación de incen-
dios, más el impacto visual del paisaje 
serrano. 

El mundo actual fue disruptivo en 
resolver necesidades de energía con la 
tecnología de renovables. En la Argen-
tina, es una solución fuertemente im-
pulsada con novedades de avanzada 
y accesibilidad de precios desde 2017.

Hoy se puede autogenerar en el 
punto mismo de consumo para abas-
tecer a un puesto de campo, una vi-
vienda permanente, una casa de fin de 
semana, un hotel y hasta barrios com-
pletos con sistemas de generación y 
almacenamiento que proveen energía 
las 24 horas.
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Residencia 
en Villa Berna

Residencia 
en Molvento

Residencia 
en La Arrebolada

Paraje en 
Las Margaritas del Río 
Yuspe

Hoy se puede 
autogenerar 
energía en el 
punto mismo de 
consumo, por 
más remoto que 
sea.

En febrero de 2022, Ecovatio 
montó en una residencia del ba-
rrio cerrado Molvento (Dique Los 
Molinos) una instalación híbrida 
trifásica con almacenamiento de 
8.370 Wp. Este equipo requirió 
un diseño especial a solicitud del 
cliente, para poder cubrir los cor-
tes de energía o las bajas de ten-
sión generadas por la mala calidad 
del servicio de la cooperativa.
• Cantidad de paneles: 18 
(Longi)
• Tecnología del inversor: 
Victron
• Tipo de instalación: híbrida 
residencial.

Un propietario encargó en 
octubre de 2023 un sistema de 
generación que pueda brindar 
energía a su casa en La Arbolada, 
al margen del río Yuspe, que es-
taba aislada de la red pública. Se 
instaló una solución de vanguardia 
de 6.600 Wp, garantizando una 
respuesta a la demanda total.
• Cantidad de paneles: Canti-
dad de paneles: 12 (Jinko)
• Tecnología del inversor: Vic-
tron 5kW con almacenamiento en 
litio 10 kWh
• Tipo de instalación: off-grid.

En enero de 2017, el dueño de un 
paraje en Las Margaritas del Río 
Yuspe evitó tener que financiar 
una extensión eléctrica de 2,5 kiló-
metros de línea de media tensión 
y solicitó a Ecovatio una microred 
aislada para abastecer a 24 lotes 
durante las 24 horas, siendo la 
primera de su tipo en Latinoamé-
rica. La solución tiene ingeniería 
híbrida solar, almacenamiento y 
grupo.
• Cantidad de paneles: 66 
(Resun)
• Tecnología del inversor: SMA
• Tipo de instalación: off-grid 
con almacenamiento.

Ecovatio instaló una solución 
de vanguardia de 3.680 Wp en 
una residencia aislada de la red 
pública ubicada en Villa Berna. 
Esto garantiza que el cliente tenga 
energía durante las 24 horas en su 
residencia de campo.
• Cantidad de paneles: 8 (Res-
tar Solar)
• Tecnología del inversor: 
Victron
• Tipo de instalación: off-grid.
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